
 
 

Pressemeldung 

MVTec treibt internationale Expansion mit großen Schritten voran 
 

• Eröffnung von zwei neuen Standorten in Spanien und Südkorea 

• Erfolgreiche Internationalisierungsstrategie wird konsequent weiterverfolgt  

• Lokale Märkte profitieren von gezielterer Betreuung durch Präsenz vor Ort 

 

München, 5. Juni 2025 – Die MVTec Software GmbH (www.mvtec.de), ein weltweit führender 

Anbieter von Software für die industrielle Bildverarbeitung, treibt seine Internationalisierung mit 

Nachdruck weiter voran. Nach der Eröffnung eines neuen Vertriebsbüros in der Benelux-Region 

im März dieses Jahres folgen nun zwei weitere Standorte: Zum 1. Juni gründete MVTec ein 

Vertriebsbüro auf der Iberischen Halbinsel sowie eine Niederlassung in Südkorea. Ziel der MVTec-

Expansionsstrategie ist es, bestehende Kundenbeziehungen vor Ort zu intensivieren und 

dynamische Märkte mit eigenen Mitarbeitern stärker zu durchdringen. 

Das MVTec Produktportfolio besteht aus MVTec HALCON, die umfassende Standardsoftware für 

die industrielle Bildverarbeitung, MVTec MERLIC, die Low-Code-Software, die auch Einsteiger 

dabei unterstützt, komplette und performante Machine-Vision-Applikationen zu erstellen. Dazu 

kommt das Deep Learning Tool, mit dem sich Bilder einfach labeln lassen, um sie optimal für den 

Einsatz von Deep-Learning-Methoden in HALCON und MERLIC vorzubereiten. 

 

Vor-Ort-Betreuung sorgt für mehr Kundennähe 

„Nach dem gelungenen Start unseres Vertriebsbüros in der Benelux-Region freuen wir uns nun 

über die Eröffnung unserer nächsten Standorte auf der Iberischen Halbinsel sowie in Südkorea. 

Neben unserer Zentrale in München verfügen wir mit den Neugründungen über acht internationale 

Standorte. Der Erfolg der bisherigen Neugründungen bestätigt uns darin, die Strategie der 

Internationalisierung weiter voranzutreiben. So sehen wir es als Zeichen von Stärke, auch in diesen 

wirtschaftlich herausfordernden Zeiten einen rasanten weltweiten Expansionskurs zu fahren“, 

erklärt Martin Krumey, Vice President Sales bei der MVTec Software GmbH. 

Durch die Präsenz vor Ort profitieren Kunden von einer Betreuung und einem Service direkt vom 

Hersteller mit Mitarbeitenden, die nicht nur die jeweilige Landessprache sprechen. Auch kennen 

sie die spezifischen Herausforderungen der lokalen Märkte und sind mit den spezifischen 

Anforderungen und Besonderheiten des Landes bestens vertraut. Durch die Präsenz vor Ort, 

häufig in Zusammenarbeit mit lokalen Partnern, ist MVTec in der Lage, am Wachstum dynamischer 

Märkte teilzuhaben, diese besser zu verstehen und gezielt zu bearbeiten.  

 

Bereits heute starke Präsenz auf der Iberischen Halbinsel und Südkorea 

Das neue Vertriebsbüro für Spanien und Portugal wurde zum 1. Juni dieses Jahres in Barcelona 

eröffnet. Die Region rund um die katalonische Hauptstadt ist eine der Hochburgen in Spanien für 

komplexe Technologien wie Automatisierung und Machine Vision. Die Iberische Halbinsel ist ein 

attraktiver Markt für MVTec: Einerseits ist Spanien und Portugal Heimat zahlreicher 

hochinnovativer Systemintegratoren. Andererseits zählen Spanien und Portugal zu den Ländern 

https://www.mvtec.com/de/
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mit den größten Wirtschaftswachstumsraten in Europa und verfügen über bedeutende Branchen 

wie Food & Beverage oder die Automobilbranche.  

Ebenfalls zum 1. Juni hat MVTec eine neue Niederlassung in Seongnam in der Provinz Gyeonggi-

do in Südkorea eröffnet. Die Gründung ist ein wichtiger Teil der internationalen Expansionsstrategie 

von MVTec im Rahmen des Direktkundengeschäfts. Wie die Iberische Halbinsel, so stellt auch 

Südkorea bereits jetzt einen sehr wichtigen Markt für MVTec dar. Das Land ist hochgradig 

industrialisiert, stark automatisiert und in zahlreichen Zukunftsmärkten führend. Besonders 

hervorzuheben sind hier Branchen wie die Halbleiterfertigung, die Batterieproduktion sowie 

Consumer Electronics. Die neue Niederlassung ermöglicht eine gezieltere Markterschließung und 

schafft spürbaren Mehrwert für die Kunden vor Ort. Dabei setzt MVTec weiterhin auf die bewährte 

Zusammenarbeit mit dem langjährigen lokalen Partner Teknix Co. Ltd.  

 

 

 

 

Über die MVTec Software GmbH 
Die MVTec Software GmbH ist ein führender Hersteller von Standardsoftware für die industrielle Bildverarbeitung. 

MVTec-Produkte werden in unterschiedlichsten Anwendungsgebieten eingesetzt, wie zum Beispiel der Elektro- und 

Halbleiterindustrie, der Batterieproduktion, der Landwirtschaft und Nahrungsmittelindustrie sowie der Logistik. 

Dabei ermöglichen sie Anwendungen wie Oberflächeninspektion, optische Qualitätskontrolle, Roboterführung, 

Identifikation, Vermessung, Klassifikation und mehr. Durch den Einsatz moderner Technologien, wie 3D-Vision, 

Deep Learning und Embedded Vision, ermöglicht Software von MVTec insbesondere auch neue 

Automatisierungslösungen für Industrie-4.0-Szenarien. Mit Standorten in Deutschland, den USA, Frankreich, 

Benelux, Spanien, China, Taiwan und Südkorea sowie einem etablierten internationalen Vertriebsnetz ist MVTec 

in mehr als 35 Ländern weltweit vertreten. www.mvtec.de 

 

 
Pressekontakt MVTec Software: 
 
MVTec Software GmbH 
Christoph Ruchlak 
Arnulfstraße 205 
D-80634 München 
Tel.: +49 (0)89-457695-0 
E-Mail: christoph.ruchlak@mvtec.com 
Web: www.mvtec.com  
 
Schwartz Public Relations 
Tobias Möldner / Oliver Salzberger 
Sendlinger Straße 42 A 
D-80331 München 
Tel.: +49 (0)89-211 871 -31 / -73 
E-Mail: tm@schwartzpr.de  
Web: www.schwartzpr.de 
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