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MVTec treibt internationale Expansion mit groBen Schritten voran

¢ Eréffnung von zwei neuen Standorten in Spanien und Siidkorea
+ Erfolgreiche Internationalisierungsstrategie wird konsequent weiterverfolgt
o Lokale Markte profitieren von gezielterer Betreuung durch Prasenz vor Ort

Miinchen, 5. Juni 2025 — Die MVTec Software GmbH (www.mvtec.de), ein weltweit flihrender
Anbieter von Software flr die industrielle Bildverarbeitung, treibt seine Internationalisierung mit
Nachdruck weiter voran. Nach der Er6ffnung eines neuen Vertriebsbiros in der Benelux-Region
im Marz dieses Jahres folgen nun zwei weitere Standorte: Zum 1. Juni griindete MVTec ein
Vertriebsburo auf der Iberischen Halbinsel sowie eine Niederlassung in Stidkorea. Ziel der MV Tec-
Expansionsstrategie ist es, bestehende Kundenbeziehungen vor Ort zu intensivieren und
dynamische Markte mit eigenen Mitarbeitern starker zu durchdringen.

Das MVTec Produktportfolio besteht aus MVTec HALCON, die umfassende Standardsoftware fir
die industrielle Bildverarbeitung, MVTec MERLIC, die Low-Code-Software, die auch Einsteiger
dabei unterstitzt, komplette und performante Machine-Vision-Applikationen zu erstellen. Dazu
kommt das Deep Learning Tool, mit dem sich Bilder einfach labeln lassen, um sie optimal fiir den
Einsatz von Deep-Learning-Methoden in HALCON und MERLIC vorzubereiten.

Vor-Ort-Betreuung sorgt fiir mehr Kundenndhe

.Nach dem gelungenen Start unseres Vertriebsblros in der Benelux-Region freuen wir uns nun
Uber die Eroffnung unserer nachsten Standorte auf der Iberischen Halbinsel sowie in Stidkorea.
Neben unserer Zentrale in Minchen verfigen wir mit den Neugriindungen Gber acht internationale
Standorte. Der Erfolg der bisherigen Neugrindungen bestatigt uns darin, die Strategie der
Internationalisierung weiter voranzutreiben. So sehen wir es als Zeichen von Starke, auch in diesen
wirtschaftlich herausfordernden Zeiten einen rasanten weltweiten Expansionskurs zu fahren®,
erklart Martin Krumey, Vice President Sales bei der MV Tec Software GmbH.

Durch die Prasenz vor Ort profitieren Kunden von einer Betreuung und einem Service direkt vom
Hersteller mit Mitarbeitenden, die nicht nur die jeweilige Landessprache sprechen. Auch kennen
sie die spezifischen Herausforderungen der lokalen Markte und sind mit den spezifischen
Anforderungen und Besonderheiten des Landes bestens vertraut. Durch die Prasenz vor Ort,
haufig in Zusammenarbeit mit lokalen Partnern, ist MVTec in der Lage, am Wachstum dynamischer
Markte teilzuhaben, diese besser zu verstehen und gezielt zu bearbeiten.

Bereits heute starke Prasenz auf der Iberischen Halbinsel und Siidkorea

Das neue Vertriebsburo flr Spanien und Portugal wurde zum 1. Juni dieses Jahres in Barcelona
erodffnet. Die Region rund um die katalonische Hauptstadt ist eine der Hochburgen in Spanien fir
komplexe Technologien wie Automatisierung und Machine Vision. Die Iberische Halbinsel ist ein
attraktiver Markt fir MVTec: Einerseits ist Spanien und Portugal Heimat zahlreicher
hochinnovativer Systemintegratoren. Andererseits zédhlen Spanien und Portugal zu den Landern


https://www.mvtec.com/de/

M 'EC

MVTec Software GmbH

mit den gréRten Wirtschaftswachstumsraten in Europa und verfigen Uber bedeutende Branchen
wie Food & Beverage oder die Automobilbranche.

Ebenfalls zum 1. Juni hat MV Tec eine neue Niederlassung in Seongnam in der Provinz Gyeonggi-
do in Stidkorea er6ffnet. Die Griindung ist ein wichtiger Teil der internationalen Expansionsstrategie
von MVTec im Rahmen des Direktkundengeschafts. Wie die Iberische Halbinsel, so stellt auch
Sudkorea bereits jetzt einen sehr wichtigen Markt fir MVTec dar. Das Land ist hochgradig
industrialisiert, stark automatisiert und in zahlreichen Zukunftsmarkten fihrend. Besonders
hervorzuheben sind hier Branchen wie die Halbleiterfertigung, die Batterieproduktion sowie
Consumer Electronics. Die neue Niederlassung ermdéglicht eine gezieltere Markterschliefung und
schafft spirbaren Mehrwert fiir die Kunden vor Ort. Dabei setzt MV Tec weiterhin auf die bewahrte
Zusammenarbeit mit dem langjahrigen lokalen Partner Teknix Co. Ltd.

Uber die MVTec Software GmbH

Die MV Tec Software GmbH ist ein fihrender Hersteller von Standardsoftware flr die industrielle Bildverarbeitung.
MVTec-Produkte werden in unterschiedlichsten Anwendungsgebieten eingesetzt, wie zum Beispiel der Elektro- und
Halbleiterindustrie, der Batterieproduktion, der Landwirtschaft und Nahrungsmittelindustrie sowie der Logistik.
Dabei ermoglichen sie Anwendungen wie Oberflacheninspektion, optische Qualitatskontrolle, Roboterfuhrung,
Identifikation, Vermessung, Klassifikation und mehr. Durch den Einsatz moderner Technologien, wie 3D-Vision,
Deep Learning und Embedded Vision, ermdglicht Software von MVTec insbesondere auch neue
Automatisierungsldsungen fur Industrie-4.0-Szenarien. Mit Standorten in Deutschland, den USA, Frankreich,
Benelux, Spanien, China, Taiwan und Sidkorea sowie einem etablierten internationalen Vertriebsnetz ist MVTec
in mehr als 35 Landern weltweit vertreten. www.mvtec.de
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